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PROFESSIONISTI DEL RISPARMIO

INTERMEDIARI E RETI

Credem fa rotta sulla consulenza

Una piattaforma
interattiva collegata
aunadivisione
specialistica che assiste
il private al telefono

Lucilia Incorvati

H Azionetrasversaleconil coinvolgi-
mento di tutte le societa del gruppo
(dalla Sgr alla compagnia Vita alla fi-
duciaria) per una piattaforma multi
tasking. Global wealth advisory &1'ul-
tima novita in casa Credem e nasce
dall'esigenza di fornire una risposta,
in termini consulenziali, integrata e
r leall 1c|j|‘i.‘ll_uivu|.c‘|mu.‘n.'|u5
di gruppo, la rete di promozione fi-
nanziaria Credem e Banca Euromo-
biliare) e di conseguenza alla cliente-

1a gestita da queste.I servizi p
in piattaforma sono basati su tre ele-
menti portanti: un hub di servizi di
consulenza patrimoniale nel quale
operano 20 advisor che rispondono
telefonicamente alle richieste delle
reti afferenti al mondo degli investi-
menti, dei servizi fiduciari, della fi-
scalita, del family business e dei ser-
viziassicurativi, oltre chead esigenze
specifiche percli laaltamentepa-
trimonializzata (con patrimoni mo-
biliari superiori ai 5 milioni di euro),
anche con il supporto di professioni-
stiesterni peraspettifiscalied immo-
biliari. Questo hub riesce a risolvere
immediatamente un problema. Poi,
c’#un portale di wealth management
(oggi in uso da pit di 1000 utenti), ri-
sposta digitale e multimediale a tutte
le richieste in ottica consulenziale da
parte dei consulenti all'area wealth.
«E uno strumento innovativo sul
quale il gruppo ha molto investito e

28 miliardi

LE MASSE
Considerando la totalita
dell'attivita prodotta dalla rete
di promozione finanziaria di
Banca Credem, da quella di
Banca Euromobiliare e dalla
divisione private banking del
Gruppo Credem. Per quanto
riguarda la parte relativa agli
investimenti, il promotore pud
utilizzare la piattaforma per
individuare il portafoglio
modello pits adatto al profilo di
rischio del suo cliente e quindi
confrontarlo e aggiornarlo
secondo le necessita.

continuers a farlo, distintivo rispetto
ad altri per la trasversalita dei conte-
nuti e perlacircolariti con cuivengo-
nopropostesoluzioniinconsulenza-
spiega Rossano Zanichelli, a capo
dell'unita di wealth management. -
Dallancio(inizioaprile)sonostatevi-
sitate oltre somilapagine». Infine, c’&
I'academy, un supporto formativo
delle reti, complementare a quanto
gia erogato dal gruppo e facoltativo.
«Il nostro obiettivo & di fornire circa
25 giornate formative annue su temi
di wealth management e metteremo
adisposizione circa 250 posti perire-
lationship manager del gruppo». Al
momentosull'attivita di consulenza i
clienti pagano in media lo 0,1% sulle
masse sotto consulenza, valore che
cambia anche significativamente in
funzione del profilo di rischio dell'in-
vestitore e della tipologia di investi-
mento detenuti.
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Cfo e Banca Zarattini puntano al retail

Al via con un prodotto
molto competitivo
sotto il profilo dei costi

H Non ha paura di competere con i
giganti dell’asset management Cfo
Sim, il pit grande family office ita-
lianochedatempohaallargatoilsuo
campo di azione. In questo filone si
inserisce un nuovo step di crescita:
Cfo entra anche nel mercato degli
strumenti di risparmio collettivo,

grazie alla collaborazione con la
banca svizzera Banca Zarattini& Co,
traiprincipalioperatorispecializza-
tinegliinvestimentialternativisulla
piazzafinanziariadiLuganoesilan-
cia nel mercato retail. I due partner,
infatti, hanno lanciato da qualche
settimana Timeo Neutral Sicav (Cfo
gestira direttamente due nuovi
comparti azionari long short su Eu-
ropa e America, denominati Europa
38 e America 38, rivolti al mercato
istituzionale e retail) che replica il
fondo di diritto lussemRburghese,

costituito nel 2003 come Neutral Si-
cavdaBancaZarattini& Co. Caratte-
ristica peculiare del prodotto & il suo
elevato livello di controllo dei ri-
schio e della volatilita e che si pone
come obiettivo primariolacontinui-
ta dei rendimenti. L’attenzione al
contenimento di tuttiicosticonnes-
siall'interoprocessod’investimento
(custody, amministrazione, gestio-
neenegoziazione - unitamente aun
rigoroso controllo su tutta la filiera
operativa), olire alla capacita dei ge-
stori, sono il plus di Timeo Neutral

Sicav. «Restiamo molto legati al no-
strobusinessmoltofocalizzatosulla
clientela private e family office - ha
spiegato Andrea Caraceni, ad di Cfo
Sim uno - tuttavia Timeo, essendo
unostrumento trasparenteed estre-
mamente competitivo, pud ben
adattarsi sia alla clientela istituzio-
nale siaai clientiretail. Abbiamo op-
tato per lo strumento Sicav di giuri-
sdizione lussemburghese perché
costituisceilpresupposto-latestadi
ponte - per aprirsi al mercato inter-
nazionale». — L.I

Cervellin
nuova guida di
Swiss & Global
in Italia

E stata la prima societa
a lanciare una Sicav
estera nel nostro paese

B RiccardoCervellinéil nuovoammi-
nistratore delegato di Swiss & Global
Asset Management Italia, laprimaso-
cietd straniera nell’asset managment
adesserearrivatanelnostropaese ne-
gli anni 9o e ad aver lanciato la prima
Sicav di diritto lussemburghese. Cer-
vellin & conla societa da pitidi 15 annie
ha ricoperto la posizione di deputy
head of sales & distribution Italy non-
ché quella di direttore generale di
Swiss & Global Asset Management
(Italia) Sgr. Succede a Filippo La Scala
chelasciail gruppo. Swiss& Global As-
set Management fa parte della Gam
Holding Ag, un gruppo indipendente
focalizzatosullagestione patrimonia-
le. Nata da Julius Baer Asset Manage-
ment nell'ottobre 2009, Swiss & Glo-
bal Asset Management & il gestore
esclusivo dei fondi Julius Baer. Gam
Holding Ag & quotata alla Six Swiss
Exchange. Il gruppo gestisce 123.3mi-
liardi di franchi svizzeri di patrimoni.

Riccardo Cervellin, Swiss and Global

M&G DYNAMIC

FLESSIBILITA

mmmm AL MOMENTO s

OPPORTUNO

M&G Dynamic Allocation Fund & un fondo globale flessibile che
pud investire in una vasta gamma di asset class. Questa libertd
permette ai gestori di selezionare gli investimenti piQ interessanti

al momento opportuno.
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Miglier Fendo Bilanciato
Flessibile

Migliore Fonde Ucits Alternative
nella Categoria Multi Asset
del 2014 e a 36 mes|
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Miglior Gestore Fondi
Esteri - 2’ classificato
(promaosso dal Gruppo 24 Ore}

Performance annua
media al 31.03.15

M&G Dynamic

1 anno

3 anni

Sanni Dal lancio

AllGeation Eiad #17,3%  +96%  +70% +7,9%
Media del settore
Morningstar Bilanciati +11,3%  +7.0%  +52% +5,9%

Flessibili EUR - Globali

La volatilitd” calcolata sulla base di tre anni & del 5,53%. Il valore
degli investimenti sui mercati finanziari, come pure il reddito
derivante dagli stessi, tende a oscillare. Cié determina movimenti
al rialzo e al ribasso dei prezzi dei fondi, pertanto & possibile che
non si riesca a recuperare l'importo originariamente investito.
Le performance passate non sono indicative dei risultati futuri.
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